Von Dr. Martin Endlein

ahlreiche Autchduser befinden sich

in der Niendorfer Strafie in Nor-

derstedr. Seit dem 10. Juni ist eine

weitere Anlaufstelle fiir GW-Inter-

essenten  hinzugekommen. [Die

ALD AuroLeasing D GmbH hat
auf einer Gesamtfliche von 5.500 gm ein
neues GW-Verkaufsareal eriffnet.

GarDutiet

e Bezeichnung ,,Qutlet™ steht im Allge-
meinen fiir die Verkaufsstelle einer Firma,
die eigene Produkee zu giinstigen Preisen di-
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rekt ohne Zwischenhandel an Endkunden
vertreibt. . Insofern ist der Name CarOut
let fir ALD eine gute Méglichkeir, ihre Lea-
singrickliufer dirckt und zu guten Kondi-
tionen an Endkunden zu verkaufen®, meint
Michael Leder, Teamleiter fiir den Verkauf.
Der Name ,, CarOutlet® sei fiir Kunden ein
Begriff, der eme attraktive Preissicuation mat
hoher Qualitit verbinder.

Die Fahrzeuge, die im CarOutlet verkauft
werden, sind zwischen zwer und vier Jahre
alt und entstammen allesame dem ALD-
Bestand. Die

maximale Laufleistung

In Norderstedt bei Hamburg hat ein nener GW-Verkaunis-
platz unter dem Namen CarOutiet erofinet. Verkauft
werden Leasingriicklaufer der Firma ALD.

benennt Michael Leder mit 125.000 Kilo-
metern. ,Je nach Modell kann dies auch
leicht dariiber hinaus sein, Bis 150,000 km
sind die Fahrzeuge iiber unseren Partner
CarGarantie versicherbar.®

An der Niendorfer Strafle finden die Kun-
den einen Bestand von 200 authereiteten
und verkaufsbereit prisentierten Fahrzeu-
gen quer durch alle Marken und Segmente.
Eine Stahlkonstrukoon iiberdacht 1,600 gm
und damit ca. 100 locker aufgestellte GW.
Die iibrigen Fahrzeuge sind rings um die
Uberdachung aufgereiht und lassen bei-



spielsweise eine Sortierung nach Segmenten
oder Marken zu,

Inzahlunonahme vor Ort

Zum Thema Inzahlungnahme berichtet
Aleksandar Amann, Leiter des Gebraucht-
wagenvertrichs der ALD, dass prinzipiell
jedes Fahrzeug in Zahlung genommen
werde. ,In unserer Zentrale in Dorfmark
werden die Fahrzeuge aufbereitet und der
Vertriebskanal fir die hereingenommenen
Fahrzeuge festgelegt®, so Amann. Beim
Thema Reparatur sind Kontakte zu den um-
liegenden Hindlern gefragt. Das CarOutler
von ALD legr groflen Werr auf diese Zu-
sammenarheit. , Alleine die Tatsache, dass
wir keinen eigenen Reparaturbetrieb einge-
richtet haben, bringt uns mit den drtlichen
Hindlern zusammen. Nartiitlich besteht eine
gewisse Konkurrenz, aber wir stirken auch
den Standort, indem wir ein durchmixtes
Mehrmarkenangebor anbieten. Unsere hier
angebotenen Fahrzeuge sind garantiert un-
fallfrei, professionell aufbereitet und nach
einem 140-Punkte-Programm des TOV
Nord gepriift, erliutert Amann. Uber feh-
lende Kunden kann sich das CarOutler nicht

beklagen. Die direkee Niahe zu einem grofen
Baumarkt, aber auch weitere Automobhil-
hindler in der Umgebung sorgen dafiir, dass
sich trotz des bei Konsumenten eher unhe-
kannten Namens ALD zahlreiche Interes-
senten auf dem GW-Platz einfinden.

Richtine Preisauszeichnung

Die Auspreisung der Fahrzeuge funktioniert
beim CarQutlet auf eine zweifache Art und
Weise: Die wichtigsten Kriterien wie Preis,
Modell, Top-Ausstattungsmerkmale, Lauf-
leistung, PS-Zahl, Erstzulassung und ein Fi-
nanzierungsangebor wirken auf einem
grofien Schild hinter der Frontscheibe als
Lockmirrel und Selektionsfaktor fiir die Kun-
den. An der Seitenscheibe befindet sich dann
eine Ubersicht mir der
vollstindigen Auflistung
aller Ausstartungsmerk-
male.

Eriifinung mit Auktion

Zur Eréffnung des neuen
Verkaufsgelindes im
Juni wurden zehn Fahr-
zeuge unter den anwe-

senden Kunden versteigert. Das Anfangsge-
bot lag jeweils bei einem Euro. Schnipp-
chenjiger kamen dabei auf thre Kosten, so
etwa bei einem roten, zwei Jahre alten Ford
Focus Turnier, Tachostand 84 Tkm. Der
Wagen wechselte fiir 3.500 EUR den Besit-
zer. Ein vierjihriges silbernes Opel-Astra-G
Cabrio, 40 Tkm, wurde fiir 10.900 EUR er-
steigert. Fiir 12.500 EUR kam cine schwarze
BMW-3er-Limousine, 26 Thm, aus dem Jahr
2003 unter den Hammer, und fiir einen
gleichalrigen schwarzen Audi A4 Avant, 86
Tkm, wurden 17.500 EUR geboten.

Auktionen an Endverbraucher sind in der
Automohilbrache nicht iblich, aber zur
Bewerbung eines neuen GW-Platzes sicher-
lich keine schlechte Idee. B

.Endkunden erhalten hier Fahrzeu-
ge. ohne Zwischenhandler. direkt
von der Quelle. Das ist wie beim

 auch der

Fabrikverkauf, und so
Name CarQutlet entstanden.”

Michael Leder. Teaml erkauf
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